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2016 i korthet

Kraftig volymokning

* Rorelseresultatet uppgick till 128 MSEK (102). Volymerna
vaxte kraftigt. SevenDay 6kade sina marknadsandelar.
Kreditforlusterna var fortsatt laga.

» Avkastningen pa eget kapital uppgick till 17,7 % (16,6).
» Bruttosoliditeten uppgick till 9,9 % (9,3).

¢ Inlaningen uppgick till 5 365 MSEK (4 718) och utlaningen
till 5 378 MSEK (4 710).

* Antalet sparkunder okade med 5 % och antalet lane-
kunder med 8 % .

« SevenDay utsags till Arets Bank-pristagare av tidningen
Privata Affarer. SevenDay Privatlan prisades i kategorin
"Arets Prisgaranti”.

» Kreditkvaliteten okade. Andelen lanefordringar forfallna
90 dagar sjonk till 6,5 % (7,2).

* K/I-talet - som anger kostnader i relation till intakter -
sjonk till 37,7 % (41,7).

* Kundnojdhetsmatningarna visar ett hogre index i ar pa
93 % (91).
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Lan och sparande med attraktiva villkor
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SevenDay erbjuder enkla, prisvarda och lattillgadngliga spar- och laneprodukter.
Vi har 70 000 kunder och &r ett fristdende kreditmarknadsbolag som star under

Finansinspektionens tillsyn.

Affarsidé - tillgdngliga, prisvarda
produkter

Vi ar specialister pa sparande och privatlan med

tydliga, attraktiva villkor. Affarsidén ar att erbjuda enkla,
prisvarda och lattillgangliga spar- och laneprodukter till
konsumenter. Idag har SevenDay 70 000 kunder. Vi arbetar
i praktiken som en sparbank, dar finansieringen till stérsta
delen bestér av inléning frén allmanheten.

SevenDay grundades 2007 for att 6ka konkurrensen pa
spar- och lanemarknaden. Forutom attraktiva villkor ar de
starkaste konkurrensfordelarna effektiv hantering samt hog
tillganglighet for kunderna under veckans alla sju dagar.

Stabil tillvaxt — och lénsam

Allt sedan starten uppvisar SevenDay en stabil tillvaxt. De
senaste 5 aren har utlaningen 6kat med i snitt 20 procent
per ar.

Sparande - bra villkor

Sparprodukterna riktas i forsta hand till konsumenter.

De erbjuds ett avgiftsfritt kontosparande med bra ranta.

Vi erbjuder obundet och bundet sparande. Varje manad kan
kunderna utan kostnad ta ut intjanad ranta, aven pa det
bundna sparandet.

Kontosparande i SevenDay 2012 - 2016 (MSEK)
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Lan - lagre totalkostnad

Privatlanen inriktas pa tva omraden - finansiering av sallan-
kopsvaror samt konsolidering av befintliga lan och krediter
som sanker kundens totalkostnad. Andelen nya affarer som
genereras via laneformedlare forsatter att oka. Detta ar
positivt och ger oss tillgang till annu en forsaljningskanal.

Forsakring som skyddar

Lanekunderna erbjuds SevenDay laneskydd. Forsakringen
kan tacka kundens manatliga lanekostnader och kan losa
hela lanet vid dodsfall. Det ska kannas tryggt att man kan
betala lanekostnaderna om man blir arbetslds eller inte kan
arbeta, p. g. a. sjukdom eller olycksfallsskada.

Smidig, tillganglig kundservice

Vart Kundcenter ar bemannat tio timmar alla vardagar
och ofta sker kontakten med kunderna via telefon eller
mejl. Dessutom har kunderna tillgang till tjansten "Mina
Sidor” nar de pa egen hand vill se éver sparande eller lan.
Servicen ar tillganglig och smidig. Medarbetarna ar specia-
lister pa vara spar- och laneprodukter vilket gor att de kan
hantera flertalet fragor och ge besked direkt till kunderna.
Rutinarenden forsoker vi i mojligaste man hantera via
automatiska processer. Det frigor tid som anvands for att
fordjupa relationen med kunderna.

Antal kunder 2012 - 2016
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Insattningsgaranti ger trygghet

Allt sparande hos SevenDay skyddas av den statliga
insattningsgarantin (IG). Insattningsgarantin galler for alla
slag av insattningar pa SevenDays sparkonton, oavsett om
sparandet ar bundet eller fritt att ta ut.

HoOg kreditkvalitet

Vi véander oss i forsta hand till lanekunder som har en stabil
ekonomi, lag skuldsattning och hog aterbetalningsformaga.
Prissattningen ar alltid individuell och baseras pa varje kunds
ekonomiska forutsattningar. Kredithanteringsprocessen ar
omfattande och ger hog traffsakerhet i urvalet av kunder
och begransar vart risktagande. Detta arbetssatt ar framgangs-
rikt och gor att SevenDay uppvisar en hog kreditkvalitet.

Forfallna fordringar/Lanefordringar
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Effektiv hantering

Effektiviteten ar en viktig framgéngsfaktor fér SevenDay.
Den skraddarsydda IT-l6sningen &r central i all hantering
och sakerstaller att vi kan automatisera och optimera
affarsprocesserna i verksamheten. Det forenklar, sparar tid
och gor arbetet rationellt. Dessutom ar IT-stodet flexibelt,
bade nar det galler att hantera nya produkter och vaxande
volymer. Att vi successivt blir effektivare framgar av vart
sjunkande K/I-tal, som mater kostnader i férhallande till
intakter.
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SevenDay historik och utveckling

Vara framsta konkurrensfordelar ar attraktiva villkor, effektiv
kundservice och hog tillganglighet under veckans alla sju
dagar. Sedan starten har vi haft en stabil och I6nsam tillvaxt
samt utsetts till Gasellforetag flera ar i rad. Volymerna inom
béade in- och utlaning har 6kat stadigt. Samtidigt har
SevenDay befast sina marknadspositioner och starkt
varumarket.

SevenDay Laneskydd etableras i samarbete
med CIGNA Europe S.A.-N.V.

Utlaningen uppgar till 557 miljoner.

SevenDay har 4 700 lanekunder.

Via vara sparprodukter erbjuds kunderna ett avgifts-
fritt kontosparande med bra ranta. Privatlanen inriktas
pa finansiering av sallankdpsvaror samt konsolidering av
befintliga I&n och krediter, som sanker kundens totalkostnad.
Vara spar- och laneprodukter har flera ganger prisats for
de attraktiva villkoren, som gor att kunderna garna valjer
SevenDay nar de vill spara eller lana.

Inl&ningen uppgar till 2,4 miljarder kronor.
SevenDay har ca 12 000 sparkunder.
Utlaningen dverstiger 1,7 miljarder kronor.

SevenDay har drygt 17 000 lanekunder.

Utses till Gasellféretag av affarstidningen
Dagens Industri. Tidningen utser varje ar
svenska gasellféretag som uppvisar en
snabb och sund tillvaxt, bland annat baserat
pa dkad omsattning och positiv resultat-
utveckling.

SevenDay Kundcenter vinner prisi SM i
Telefoni & Kundservice.

Inlaningen uppgar till drygt 3,3 miljarder
kronor.

SevenDay har drygt 16 300 sparkunder.

Utlaningen uppgar till 2,6 miljarder kronor.

SevenDay har drygt 25 600 lanekunder.

Lansering av SevenDay Billan.

Rorelseresultatet overstiger for forsta
gangen 100 miljoner kronor.

SevenDay Kundcenter vinner pris i SM i
Telefoni & Kundservice.

SevenDay Kundcenter uppnér aterigen hogt
resultat i Q-Surveys kvalitetsmatning och

hamnar pa Silverniva.

Inlaningen uppgar till drygt 3,7 miljarder
kronor.

SevenDay har drygt 18 500 sparkunder.

Utlaningen éverstiger 3,3 miljarder kronor.

SevenDay har drygt 32 000 lanekunder.

2016

« SevenDay utses aterigen till Arets Bank-
pristagare av tidningen Privata Affarer.
SevenDay Privatlan far utnamningen
"Arets Prisgaranti’.

» SevenDay Kundcenter forbattrar resultatet i
kundndjdhetsmatningarna och uppnar 93 %.

e Inlaningen uppgar till ca 5,4 miljarder kronor.
» SevenDay har ca 22 000 sparkunder.
e Utlaningen uppgar till 5,4 miljarder kronor.

e SevenDay har ca 48 000 lanekunder.

O .

Privata
Affarer

SevenDay grundas - en oberoende nisch- SevenDay lanserar kontosparande. Inlaningen uppgar till drygt 3 miljarder
aktor pa den svenska bankmarknaden. kronor.
Inléningen uppgar till 1.8 miljarder kronor.
SevenDay har ca 13 500 sparkunder.
SevenDay har ca 7 200 sparkunder.

Utlaningen dverstiger 2 miljarder kronor.

Utlaningen uppgar till 1,1 miljard kronor. SevenDay blir Arets Bank-pristagare som

utses av tidningen Privata Affarer. SevenDay
Sparkonto far utnamningen "Arets konto”.

Utses aterigen till Gasellféretag av Dagens
SevenDay har drygt 21 000 lanekunder. Industri.

SevenDay har 11 400 lanekunder.
SevenDay Kundcenter uppnar Guldniva i
Q-Surveys kvalitetsmatning. | kundnojdhetsmatningar uppnar SevenDay
Kundcenter 91 %.
SevenDay startar samarbete med
BNP Paribas Cardif avseende forsakrings- Inlaningen uppgar till drygt 4,7 miljarder
I6sningen Liv- och Laneskydd. kronor.

Inlaningen uppgar till drygt 3,7 miljarder
kronor.

SevenDay har ca 21 000 sparkunder.

Utlaningen dverstiger 4,7 miljarder kronor.
SevenDay har drygt 17 800 sparkunder.

SevenDay har ca 40 000 lanekunder.
Utlaningen uppgar till ca 3,0 miljarder
kronor.

SevenDay har drygt 30 000 lanekunder.
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Vd-ord

Med 2016 kan SevenDay se tillbaka pa ytterligare ett
framgangsrikt ar da vi flyttat fram positionerna pa en rad
omraden. Jag tanker exempelvis pa att balansomslutningen
nu Gverstiger 6 miljarder kronor och att SevenDay idag har
nastan 70 000 kunder. Dessutom uppnar vi ett rorelsere-
sultat som for forsta géngen Overstiger 100 miljoner kronor
efter skatt.

1/
Vi har lag personalomsattning och kan via

vart effektiva teknikstod och vara motiverade
medarbetare vaxla upp vara affarsvolymer pa
ett effektivt och konkurrenskraftigt satt. "

Lagg dartill att tillvaxten i laneportfdljen var 14,2 procent
samtidigt som inlaningen dkade med 13,7 procent. Vi har
varit fortsatt konsekventa i att erbjuda véara kunder attraktiva
sparvillkor, vilket vi ocksa uppmarksammats for. Sist men inte
minst prisades vi for andra aret i rad i tavlingen Arets Bank.
Denna gang for var konkurrenskraftiga prisgaranti pa lan.

VERKSAMHETEN I SAMMANDRAG 2016

Jag ar ocksa stolt 6ver att denna fina tillvaxt uppnas av
en organisation som bestar av ett trettiotal drivna medarbe-
tare. Vi har lag personalomsattning och kan via vart effektiva
teknikstod och vara motiverade medarbetare vaxla upp vara
affarsvolymer pa ett effektivt och konkurrenskraftigt satt.
Sammanfattningsvis kan man darfor séga att var affarsmo-
dell - som utvecklats och forfinats genom aren — fortsatter
att leverera starka resultat, vilket aven ar ett styrkebesked
for framtiden.

Balanserad tillvaxt

Tillvaxten sker i ett lage dar den svenska ekonomin ar stabil
och pa en marknad som alltjamt praglas av ett mycket lagt
rantelage. Den negativa styrrantan bestar sannolikt under
bade 2017 och 2018. Det medfor en negativ avkastning pa
likviditetsreserven for saval SevenDay som hos ett antal
andra aktorer pa marknaden. Detta ar ocksa en marknad
dar framférallt boldnen fortsatte att véxa under aret med
7,6 procent och dar tillvaxten for lan utan sakerhet ar balan-
serad och uppgick till 5,4 procent.

SEVENDAY®

Kreditkvaliteten i var laneportfolj ar hog. Kreditforlus-
terna uppgar till endast 0,4 procent. Den goda kreditkvalite-
ten ar ytterligare en framgangsfaktor och vi kan dessutom
konstatera att denna kvalitet ar uthallig. Med det menar
jag att vara kunders rantekanslighet ar forhallandevis lag.
Om vi raknar pa ett genomsnitt av kundernas skulder, rante-
nivaer och aterstaende loptider kan vi se att rantehdjningar
pa nagra procent inte kommer att paverka kundernas ater-
betalningsformaga i ndgon namnvard utstrackning.

SevenDay Prisgaranti

En viktig framgangsfaktor ar vara konkurrenskraftiga produk-
ter. Vi har attraktiva villkor inom sparande och lan som drivit
tillvaxten under en foljd av ar. Férutom attraktiva villkor er-
bjuds de kunder som soker lan direkt hos oss dven SevenDay
prisgaranti — en garanti som vi 2016 fick en utmarkelse for av
tidningen Privata Affarer. Juryns motivering lyder "Den som
beviljas ett battre totalpris av ndgon annan langivare, fér har
ett dnnu lagre erbjudande.” Denna motivering fangar samtidigt
synen pa vara villkor, som ska vara enkla och attraktiva och fa
SevenDay att sticka ut pa ett tydligt satt i marknaden.

Laneférmedlare bidrar

Samarbetet med laneférmedlarna fortsatter att utvecklas och
ar ytterligare en drivkraft bakom den starka tillvaxten under
de senaste aren. Via formedlarna far vi tillgang till ett stort
urval av lanekunder. Dessa samarbeten ger oss mojlighet

att hitta fler kunder i ratt segment, som gor att vi bade kan
fortsatta att vaxa och bibehalla den héga kreditkvaliteten.

n
Kundnojdheten ar naturligtvis ytterligare en
forklaring till att vi ar efter ar kan vaxa verk-
samheten och till varfor kunderna valjer just
. . o n
SevenDay nar de vill spara eller lana.

Vid sidan om attraktiva villkor ar teknikstédet och den
interna effektiviteten grundstenar i affarsmodellen. Det
anpassningsbara systemstodet gor det enkelt att skala upp
verksamheten i ett lage nar affarsvolymerna vaxer. Vi ar som
namnts bara ett trettiotal medarbetare i en organisation, som
ar efter ar kunnat véxa och bibehélla kostnadseffektiviteten

VERKSAMHETEN I SAMMANDRAG 2016

pa en och samma gang. Det framgar av vart K/I-tal som —
fran redan laga nivaer - fortsatte att sjunka fran 0,42 till 0,38
under 2016.

Intakter, kostnader & K/I-tal
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Vi kan konstatera att aven nyckeltalen gallande kundndjdhet
fortsatter att forbattras. Redan 2015 lag vart samlade kund-
nojdhetsindex pa 91 procent. Under 2016 har kundndjdheten
Okat annu mer. Vart index har nu hdjts till 93 procent. Detta
ar vi stolta 6ver. Kundnojdheten ar naturligtvis ytterligare en
forklaring till att vi ar efter ar kan vaxa verksamheten och till
varfor kunderna véljer just SevenDay nar de vill spara eller
|&na.

Volymer, spar- och lanekunder (MSEK)
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Fortsatt tillvaxt

Vart tillvaxtarbete utgér alltsé fran en affarsmodell som
genom aren banat vag for en fin utveckling. Vi ser att nya
lanekunder kommer till oss bade via véra digitala satsningar
och via laneférmedlarna. Detta ar viktiga marknadskanaler
ocksa i var framtida tillvaxt.
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Via var utlaning ska SevenDay fortsatta att erbjuda en
konkurrenskraftig finansiering till projekt som fornyar eller
forbattrar kundernas vardag. Det kan handla om renoveringar,
inkop av vitvaror, batar, fordon eller andra kapitalvaror.
Gemensamt for dessa projekt ar att kunderna vet vad de vill
gora och sedan soker lamplig finansiering for att forverkliga
detta.

Gallande inlaningen ser vi att manga kunder vill ha ett tillgéng-
ligt buffertsparande med bra villkor som tal att genomlysas i
alla lagen. Nojda sparkunder ar och forblir en viktig férutsatt-
ning i var tillvaxt och darfér kommer SevenDay aven framdver
att erbjuda mycket attraktiva sparalternativ.

Vi ska ocksa fortsatta att vaxa pa ett lonsamt satt. Det
ska vi gora i rollen som en framgangsrik nischaktor som dkar

10

konkurrensen pa marknaden. Allt fler svenskar blir medvetna
om att det finns alternativ som aven i detta negativa rantelage
erbjuder avkastning pé ett kontosparande. Redan idag har
nastan 70 000 konsumenter insett hur vi kan hjalpa till att
forbattra deras vardagsekonomi. Under kommande ar ar jag
saker pa att antalet kunder fortsatter att 6ka nar fler valjer de
attraktiva villkoren, den hoga servicen och tryggheten som
SevenDay erbjuder.

Magnus Beer
Vd, SevenDay

SEVENDAY®
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Fokus pa trygg, lonsam tillvaxt

Fortsatt tillvaxt ar det sjalvklara malet f6r SevenDay. Det uppnar vi genom att
erbjuda bra villkor och pa sé satt attrahera annu fler kunder. Vi ser en stor
potential bland dem som idag &r kunder hos storbankerna, men som vill hitta
mer konkurrenskraftiga alternativ inom sparande och Ian.

Tillvaxt — dkande volymer
Tillvaxtarbetet ska gora att vi inom tre ar har...

* eninlaning som Overstiger sju miljarder kronor
= en utldning som &verstiger sju miljarder kronor.
* Okat marknadsandelen inom utl&ning fran

4 till 6ver 6 procent.
© Okat antalet lanekunder fran 50 000 till 70 000.
* Okat antalet sparkunder fran 22 000 till 40 000.

Vi ska fortsatta att vaxa. Storst potential ser vi bland dem
som idag ar kunder hos storbankerna, men som vill hitta
mer konkurrenskraftiga alternativ inom sparande och lan.
Tillvaxten ska vara fortsatt I6nsam och baseras pa trygghet,
ansvar och sakerhet, det vill sdga de egenskaper som gjort
SevenDay framgangsrikt.

Marknadsforing — bade digital och
analog tillvaxt

SevenDay har idag totalt 70 000 kunder. Vi vill na ut till
annu fler kunder och erbjuda bra villkor inom sparande och
lan. Vi fortsatter att fokusera pa att vara specialister inom
kontosparande och privatlan. Var marknadskommunika-
tion ar enkel, tydlig och slagkraftigt for att tranga igenom
mediebruset och na fram till kunderna. Var strategi ar att
ta till vara resultatet av analyser som vagleder oss i var
produktutveckling samt mota kunderna pa ratt satt och

i ratt sammanhang. Malsattningen ar att de ser vara
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tjanster som ett komplement till sina nuvarande banker.

Vi ska fortsatta att synas bade digitalt och analogt och
utveckla kostnadseffektiva kanalkombinationer. Dessutom
ska vi vidareutveckla vart framgangsrika samarbete med
laneférmedlare.

Forutom fordelaktiga spar- och lanemdjligheter erbjuds
vara kunder via var sajt Privata Pengar aven nyheter,
intervjuer och annan lonande information, som hjalper att
forbattra vardagsekonomin.

Effektivitet — mer tid fér kundkontakter
Vi hanterar vara produkter pa ett effektivt satt, bland
annat med hjalp av IT-I6sningar som ar skraddarsydda for
att optimera processer och rutiner. Aven organisationen,
bemanningen och kompetensen ar anpassad pa ett satt
som gor hanteringen sa smidig och rationell som mojligt.
Genom att vara effektiva kan vi erbjuda konkurrenskraftiga
priser inom sparande och lan. Vi frigor tid som kan anvan-
das for att utveckla véra relationer med kunderna.

Redan idag ar effektiviteten hog. Vart K/I-tal - som
mater kostnader i forhallande till intakter - fortsatter att
sjunka. Samtidigt okar utlaningen per anstalld. Vara effektiva
processer och enkla, 6verskadliga produkterbjudanden
bidrar till denna volymdékning. Det gor ocksé vara vérderingar,
som innebar att effektiv hantering alltid kombineras med
ett brett ansvarstagande.
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Kundnojdheten okar
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Annu béttre kundnojdhet! Det &r ett av resultaten nir vart kundcenter

sammanfattar 2016. Bakom forbattringen ligger fortsatta satsningar pa

att utveckla medarbetarna och bredda deras kompetens. Det har i sin tur

bidragit till att férbattra kundupplevelsen annu mer.

Kundcentret hos SevenDay tar varje manad emot tusentals
kundsamtal och ger service kring sparande, |&n samt svarar
pa mangder av olika frdgor. Forutom att kunderna far hjalp
med sina arenden via telefon kan de aven logga in pa Mina
sidor. Dar kan de sjalva genomfora de flesta av sina arenden
som ror sparande och lan.

Under 2016 har vi kunnat forbattra kundnojdheten
ytterligare. Vart samlade kundnéjdhetsindex uppgick till
93 procent, jamfort med 91 procent aret innan.

— Vi har som mal att alltid ge kunderna den basta
servicen. Darfor ar det tillfredsstéllande att se att vi har
lyckats uppna en valdigt hog serviceniva och att detta
aven aterspeglas i resultaten i vara kundmatningar, sager
Thorbjorn Jansson, Chef fér SevenDay Kundcenter.

Fortsatt breddning

Kundupplevelsen har dverlag forbattrats, framst beroende
pa att SevenDay fortsatt arbetet med att starka och bredda
kompetensen inom sparande och lan.
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- Vi har aven effektivi-
serat arbetsprocesserna
ytterligare. Kunderna
upplever nu att de far en
annu snabbare service
och aterkoppling, vilket
oOkat kundnojdheten, sager
Thorbjorn Jansson.

Varje medarbetare i
kundcentret utvarderas via
kundenkater som genomfors varje manad. Da mats allt
fran engagemang, proaktivitet och produktkunskap till
formagan att ge bra information.

- Resultaten sammanstalls I6pande och anvands i
forbattringsarbetet. Det bidrar till en hdgre kvalitet och till
att vi tillsammans skapar en bra foretagskultur gallande
kundservice, sager Thorbjorn Jansson.

SEVENDAY®

VERKSAMHETEN I SAMMANDRAG 2016

Enkelt sparande med bra rantor

Oavsett sparform ar det alltid tryggt och enkelt att spara hos SevenDay.

Vi erbjuder en bra ranta redan fran forsta kronan, men ocksa helt fria uttag.

Alla vara sparkonton omfattas av den statliga insattningsgarantin.

Vi erbjuder en bra sparranta och flera olika sparformer som
gor det enkelt for kunden att valja det alternativ som passar
bast. Alla villkor redovisas pa ett tydligt satt och redan fran
forsta kronan ger vart sparande en av marknadens hogsta
sparrantor. Oavsett hur kunderna sparar hos oss kan de
kostnadsfritt ta ut sin intjanade ranta varje manad.
Kunderna kan satta in upp till 1 000 000 kronor hos
SevenDay. Véra privatkunder véljer sjalva vilken typ av
konton de vill ha. Vi erbjuder konton med rorlig ranta och
helt fria uttag och konton med fast ranta. For alla spar-
former utbetalas rantan och satts in pa kontot varje manad.

Trygghet och service

Samtliga sparkonton omfattas av den statliga insattnings-
garantin. Privatkunderna kan anvanda e-tjansten Mina sidor
for att se dver insattningar, ranteutbetalningar eller uttag.
Kundcentret ar Oppet tio timmar varje vardag och har nas

13

Marknadsandel - Sparande 2012 - 2016 (procent)
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vara medarbetare enkelt via telefon och mejl. Under 2015
utsags SevenDay Sparkonto till "Arets konto” av tidningen
Privata Affarer. Vi prisades bland annat for vara formanliga
villkor samt for var kundservice och smidiga hantering.
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Privatlan med prisgaranti Flerarsoversikt
Resultatrakningar MSEK 2016 2015 2014 2013 2012
Rantenetto 206 188 174 172 172
, ] Ovriga intékter 33 28 24 25 23
..p Rorelsens intakter 289 216 198 197 195
] ' Personalkostnader 28 25 22 22 -20
: Ovriga kostnader -60 -61 -60 -59 56
Avskrivningar 2 -4 -6 9 -14
Resultat fore kreditforluster 149 126 110 107 105
Kreditforluster netto 21 24 -6 -16 -55
o Arets resultat fore boksluts-
v dispositioner och skatt 128 102 104 91 50

Balansrakningar

Vara privatlan har konkurrenskraftiga villkor. Alla SevenDay lan kopplas

Belaningsbara statsskuldférbindelser m.m. 70 50 30 - -
dessutom till en prisgaranti. Om en kund erbjuds och beviljas ett battre Utlaning till kreditinstitut 221 568 893 1173 1006
Iori langivare i Sverige garanterar vi ett Annu battre l{tléning till allmanheten 5378 4710 3326 2 961 2625
totalpris av nagon annan g geg Ovriga tillgéngar 427 16 10 18 28
pris. All var prissattning ar individuell och baseras pa varje kunds ekono- Tillgangar 6 096 5344 4 259 4152 3659
miska forutsattningar.
Inlaning fran allmanheten 5 365 4718 3751 3707 3305
] oo oo o ) o Ovriga skulder 19 24 25 43 14
%evenDay erbjuder privatlan. Genom prlvatlan?n kan kunc.jerna V|.erbjude[ kunderna betalnmgsfn manad, esom kan Efterstillda skulder 05 85 45 45 45
Iauna r.nellanle OOO - 300 000 kronor u:[an sakerhet. Prls-. utﬂnyftjas tre géhger undgr enepenod av tolv m'anader. Det Eget kapital 617 517 438 357 295
sattningen ar individuell och baseras pa kundens ekonomis- gar aven att utoka befintliga lan hos oss upp till 300 000 Skulder och eget kapital 6 096 5 344 4 259 4152 3659
ka forutsattningar. Vi vander oss framst till kunder med god,  kronor. En sadan tillaggslaneansokan - och alla andra
stabil ekonomi samt hog aterbetalningsformaga. Denna arenden — hanterar kunden enklast via e-tjansten "Mina Nyckeltal
inriktning banar vag for en hog kreditkvalitet. sidor” eller genom vart Kundcenter. Avkastning p4 eget kapital % 17.7 16,6 20,3 191 18,6
SevenDay tar ett omfattande ansvar i kreditgivningen. Vi ) Avkastning pa totala tillgangar % 1,75 1,65 1,92 1,60 1,44
har utvecklat egna scorekort som ger precision i kredithan-  Arets Bank-pristagare Placeringsmarginal % 3,60 4,05 5,46 4,38 4,83
teringsprocessen och gor riskbeddémningarna traffsakra. SevenDay utsags till Arets K/l tal 0,38 0,42 0,45 0,46 0,46
Under 2016 6kade utlaningen med drygt 14 procent. Det Bank-pristagare av tidningen Kreditforlustniva % 0,41 0,60 0,19 0,50 2,70
bekréftar att véra produkter &r konkurrenskraftiga. SevenDay  Privata Affarer. SevenDay Kérnprimérkapitalrelation % 13,6 12,5 14,3 12,9 12,3
Billan passar kopare av bade nya och begagnade bilar och Privatlan fick utnamningen Primérkapitalrelation % 13,6 12,5 14,3 12,9 12,3
ar ett konkurrenskraftigt alternativ till traditionell avbetal- Arets Prisgaranti for Privatlanet. Kapitaltackningsgrad 15,4 14,5 15,5 14,2 13,1
ning. Lividitetsreserv % 13,4 13,1 24.6 31,6 30,4
Bruttosoliditet % 9,9 9,3 10,0 8,5 8,0
Attraktivt totalpris, omfattande trygghet Marknadsandel - Lan 2012 - 2016 (procent)
Vi lamnar en prisgaranti pa privatlan. Om kunden erbjuds 35
och beviljas ett battre totalpris an hos oss garanterar vi ett 3,14
lagre pris. Dessutom har vi SevenDay laneskydd, forsakringen 30 /)
kan tacka kundens manatliga lanekostnader och kan l6sa 2’7)/
hela I&net vid dodsfall. 25
En trygghet for efterlevande och om man blir arbetslos 210
eller inte kan arbeta, p. g. a. sjukdom eller olycksfallsskada. 20 1,94
165/0'
T 2013 2014 2015 2016
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Resultatrakning
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Ranteintakter 265 075 245 391
Rantekostnader -58 579 -57 202
Réntenetto 206 496 188 189
Ovriga rorelseintakter 32 687 27 757
Rorelsens intdkter 239 183 215946
Allmanna administrationskostnader -83 825 -80 156
Av- och nedskrivningar av materiella och

immateriella anlaggningstillgangar -1 974 -3505
Ovriga rorelsekostnader -4 094 -6 332
Resultat fore kreditforluster 149 290 125 953
Kreditforluster netto -20 823 24 432
Rorelseresultat 128 467 101 521
Skatt pa arets resultat 28 186 22 378
Arets resultat 100 281 79 143

= |

Den 1 augusti 2016 vaxlade jobbet som ekonomichef 6ver fran Eric Isaksson till Sivonne Wahlsten.

—
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Balansrakning

Tillgangar

Belaningsbara statsskuldforbindelser m.m. 70 138 50 060
Utlaning till kreditinstitut 220 827 567 702
Utlaning till allmanheten 5 378 155 4709 505
Immateriella anlaggningstillgéngar 1 362 1493
Materiella tillgangar 4 475 4871
Ovriga tillgangar 417 548 7546
Forutbetalda kostnader och upplupna intakter 3597 3235
Summa tillgangar 6 096 102 5 344 412
Skulder och eget kapital

Inlaning fran allmanheten 5365123 4718 275
Ovriga skulder 10 401 12 335
Upplupna kostnader och forutbetalda intakter 8424 11 929
Efterstallda skulder 95 000 85 000
Summa skulder 5478 948 4 827 539
Eget kapital

Bundet eget kapital

Aktiekapital (antal aktier 6.688) 50 000 50 000
Summa bundet eget kapital 50 000 50 000
Fritt eget kapital

Overkursfond 37 506 37 506
Balanserat resultat 429 367 350 224
Arets resultat 100 281 79 143
Summa fritt eget kapital 567 154 466 873
Summa eget kapital 617 154 516 873
Summa skulder och eget kapital 6 096 102 5 344 412
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