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2015 i korthet
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Specialister pa sparande och privatlan

& ol

SevenDay Finans ar ett fristaende kreditmarknadsbolag. Vi tar emot inlaning fran
allmanheten, lanar ut pengar och fungerar helt enkelt som en sparbank. SevenDay
star under Finansinspektionens tillsyn och vara sparkonton omfattas av den statliga

insattningsgarantin.

Affarsidé - tillganglig, prisvarda
produkter

Vi ar specialister pa sparande och privatlan med
tydliga, attraktiva villkor. Affarsidén ar att erbjuda
enkla, prisvarda och lattillgangliga spar- och lane-
produkter till konsumenter. Idag har SevenDay drygt
60 000 kunder. Vi arbetar i praktiken som en spar-
bank, dar finansieringen till storsta delen bestar av
inlaning fran allmanheten.

SevenDay grundades 2007 for att 6ka konkurrensen
pa spar- och lanemarknaden. Forutom attraktiva
villkor ar de starkaste konkurrensfordelarna effektiv
hantering samt hog tillganglighet for kunderna under
veckans alla sju dagar.

Stabil tillvaxt — och 16nsam
Allt sedan starten uppvisar SevenDay en stabil tillvaxt.
De senaste 5 aren har var balansomslutning 6kat med

i snitt 20 procent per ar. Under 2015 dversteg balans-

omslutningen for forsta gadngen fem miljarder kronor.

Sparande - bra villkor

Sparprodukterna riktas i forsta hand till konsumenter.
De erbjuds ett avgiftsfritt kontosparande med bra
ranta. Vi erbjuder obundet och bundet sparande. Varje
manad kan kunderna utan kostnad ta ut intjanad ranta,
aven pa det bundna sparandet.
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Lan - lagre totalkostnad

Privatlanen inriktas pa tva omraden - finansiering av
sallankopsvaror samt konsolidering av befintliga lan
och krediter som sanker kundens totalkostnad.
Andelen nya affarer som genereras via laneférmed-
lare forsatter att oka. Detta ar positivt och ger oss
tillgang till annu en forsaljningskanal.

Forsakring som skyddar

Lanekunderna erbjuds SevenDay laneskydd. Forsak-
ringen kan tacka dina manatliga l&nekostnader och
kan l6sa hela lanet vid dodsfall. Det kanns tryggt att

man kan betala lanekostnaderna om man blir arbets-

16s eller inte kan arbeta, p. g. a. sjukdom
eller olycksfallsskada.

Antal kunder 2011 - 2015
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Smidig, tillgdnglig kundservice

Vart Kundcenter ar bemannat tio timmar alla var-
dagar och n3s via telefon eller e-post. Dessutom
har kunderna tillgang till tjansten "Mina Sidor” nar de
pa egen hand vill se 6ver sparande eller lan. Servicen
ar tillganglig och smidig. Medarbetarna ar specialis-
ter pa vara spar- och laneprodukter vilket gor att de
kan hantera flertalet fragor och ge besked direkt

till kunderna. Rutinarenden forsoker vi i mojligaste man
hantera via automatiska processer. Det frigor tid som
anvands for att fordjupa relationen med kunderna.

Fordelning spar- och lanekunder (MSEK)
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Insattningsgaranti ger trygghet

Allt sparande hos SevenDay skyddas av den statliga
insattningsgarantin (IG). Insattningsgarantin galler for
alla slag av insattningar pa SevenDays sparkonton,
oavsett om sparandet ar bundet eller fritt att ta ut.

Hog kreditkvalitet

Vi vander oss i forsta hand till lanekunder som har en
stabil ekonomi, lag skuldsattning och hog aterbetal-
ningsférmaga. Prissattningen ar alltid individuell och
baseras pa varje kunds ekonomiska forutsattningar.
Kredithanteringsprocessen ar omfattande och ger
hog traffsakerhet i urvalet av kunder och begransar
vart risktagande. Detta arbetssatt ar framgangsrikt
och gor att SevenDay uppvisar en hog kreditkvalitet.

Forfallet +60 dagar 2011 - 2015 (procent)
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Effektiv hantering

Effektiviteten ar en viktig framgangfaktor for
SevenDay. Den skraddarsydda IT-Idsningen ar
central i all hantering och sakerstaller att vi kan
automatisera och optimera affarsprocesserna i
verksamheten. Det forenklar, sparar tid och gor
arbetet rationellt. Dessutom ar IT-stodet flexibelt,
bade nar det galler att hantera nya produkter och
vaxande volymer. Att vi successivt blir effektivare
framgar av vart sjunkande K/I-tal, som mater
kostnader i forhallande till intakter.

K/I-tal 2011 - 2015 (procent)
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Stabil och lonsam tillvaxt

Milstolpar 2007 - 2015

2007 - SevenDay grundas - en svensk, oberoende nischaktor pa bankmarknaden.
2008 - SevenDay Laneskydd etableras i samarbete med CIGNA Europe S.A.-N.V.

2009 - Utlaningen overstiger 1 miljard kronor. Inlaning etableras och uppgér det forsta aret till nara
1,8 miljarder kronor.

2011 - Utlaningen dverstiger 2 miljarder kronor. Inlaningen uppgar till nastan 3 miljarder kronor.

2012 - Utses till Gasellféretag i Dagens Industris arliga ranking, bland annat baserat pa den 6kade
omsattningen och positiva resultatutvecklingen.

2013 - Utses éaterigen till Gasellféretag. SevenDay startar samarbete med BNP Paribas Cardif
avseende laneskydd.

2014 - Rorelseresultatet dverstiger for forsta gangen 100 miljoner kronor. Lansering av SevenDay Billan.
SevenDay har cirka 50 000 kunder.

2015 - Utlaningen overstiger 4,7 miljarder kronor. SevenDay Sparkonto utses till "Arets Konto” av tidningen
Privata Affarer. SevenDay har drygt 60 000 kunder.



VERKSAMHETEN I SAMMANDRAG 2015

SevenDay fortsatter att vaxa pa ett Ionsamt satt.
Vart rorelseresultat 2015 uppgick till 94 MSEK.
Inom bade sparande och utlaning var tillvaxten stark.
Inl&ningen vaxte med drygt 25 procent och vi fick
manga nya kunder. Annu tydligare var tillvaxten i utla-
ningen dar var portfolj vaxte till 4,7 GSEK. Det ar en
okning med cirka 40 procent jamfort med aret innan.

7
SevenDay vaxer med lonsamhet pa en
marknad med negativt ranta. Det ar ett
styrkebesked."

Inl&ningen fran privatkunderna - tillsammans med eget
kapital och forlagslan - finansierar var utlaning. Vi har
manga sparkontoformer och erbjuder en attraktiv ranta
—detta i ett lage nar flertalet storbanker inte betalar
nagonting for sin inlaning och i vissa fall aven tar betalt
for att ta emot sparmedel.

SevenDay tillhandahaller aven privatlan. Detta ar
en marknad som vaxt med cirka fem procent per ar
de senaste fem aren. Det ser jag som en mattfull och
sund tillvaxt. | debatten om hushallens skuldsattning
ar det framst bolanen som star for volymtillvaxten.
2015 var den totala utlaningen till konsumenter

3162 GSEK och privatlanen stod for ca fem
procent av hushallens skuldsattning. Manga lan
anvands for bilinkdp, husrenoveringar, inkdp av vit-
varor och hemelektronik, det vill sdga konsumtion
som gynnar samhallsekonomin i stort.

Att SevenDay vaxer med Ionsamhet pa en marknad
med negativt ranta ar ett styrkebesked. Rantelaget
gynnar kunderna som sanker sina lanekostnader.
Samtidigt gér marknadslaget det svarare for banker
och laneinstitut att uppratthalla Ibnsamheten. SevenDay
ar val positionerat med konkurrenskraftiga villkor,
hog effektivitet och laga kreditforluster vilket ar
forklaringen till var starka utveckling.

Till nyheterna for aret hor att vart sparkonto utsags
till Arets konto av tidningen Privata Affarer. Vi prisas
for att "konsekvent ge hoga rantor — och vanta lange
med att sanka dem.” Detta ar ytterligare en bekraf-
telse pa att vi har bra villkor. Utvecklingen visar att
nischaktorer som vi vaxer pa sparmarknaden. Det
speglar att manga kunder vill ha ett kontobaserat
buffertsparande med bra villkor som ar tillgangligt
vid behov. Allt detta kan vi erbjuda.



Den hoga kreditkvaliteten bidrar till var fina utveckling.
Vi vander oss till [Anekunder med en stabil ekonomi,
ldg skuldsattning och hog aterbetalningsformaga.
Utlaningen bygger pa en riskbaserad prissattning och
pa en kredithantering som gor oss traffsakra i urvalet
av kunder, bland annat via egenutvecklade scorekort.
Andelen kunder hos oss med betalningssvarigheter ar
mycket lag.

Vi har genom aren utvecklat en teknisk plattform som i
hogsta grad ar flexibel och anpassningsbar. Det beror
framst pa att vi kunnat bygga vart IT-system fran grunden
och péa sa satt kunnat skraddarsy vart IT-stod efter
kundernas behov och vart arbetsatt.

Vi
Snabb anpassning av verksamheten till
kundernas krav ar ett starkt konkurrens-
medel pa dagens bankmarknad.”

Det har skapat effektiv organisation med hog tillgang-
lighet, som gor att kunden nar oss pa ett oppet, tryggt
och snabbt satt. Att snabbt kunna anpassa sin verk-
samhet till kundernas krav ar ett starkt konkurrensme-
del pa dagens bankmarknad, dar dialogen med kunden
maste vara enkel och tillgangligheten hog. Denna for-
maga handlar aven om att gora det smidigt for kunden
att jamfdra olika produkter, tjanster och villkor.

Via effektiva system kan vi hantera ett betydande
antal kunder och en balansomslutning pé cirka
5 miljarder kronor med farre an trettio anstallda.
Att kostnadsnivderna ar konkurrenskraftiga framgér av
vart K/I-tal som fortsatter att sjunka fran redan laga
nivaer. Dessutom ar SevenDays administrativa system
skalbara och kan enkelt anpassas till vaxande affars-

VERKSAMHETEN I SAMMANDRAG 2015

volymer och kundkontakter. Det visade vi 2015 da
antalet spar- och lanekunder 6kade samtidigt som vi
bibeholl bade effektivitet och servicenivaer.

Vid sidan om bra villkor bidrar kundservicen till
konkurrenskraften. Under &ret genomfordes fortsatta
forbattringar inom Kundcentret som innebar att med-
arbetarna kan fokusera annu mera pa kundernas fragor

Vi har en hog serviceniva. Det bekraftas aven

av att kunderna stannar lange hos 0ss och
garna aterkommer nar de vill spara eller lana
. 7

igen.

och 6nskemal. Vi stravar efter att medarbetarna ska
kunna ta s manga beslut som majligt i direktkontakten
med kunderna. Det banar vag for en enklare hantering.
Sedan hosten 2014 mater vi kvaliteten pa servicen och
jamfér oss med bank- och finansbranschen i dvrigt. Vi
nar fina resultat och kan konstatera att vi har nojdare
kunder an branschgenomsnittet. Att vi har en hog
serviceniva bekraftas aven av att kunderna stannar
lange hos oss och garna aterkommer nar de vill spara
eller 1&na igen.

En annan framgangsfaktor ar samarbetet med
laneférmedlare, som utokats och star fér en betydande
del av forsaljningen. Féremedlarnas eget arbete har
forfinats, vilket gor att de med allt storre precision
forser oss med laneansokningar fran kunder som
matchar SevenDays profil. Laneférmedlarna bidrar
dessutom till att utbilda kunderna och till att 6ka deras
intresse for att forhandla om battre villkor. Det tycker
vi ar positivt eftersom det gynnar konkurrensen pa
l&anemarknaden och de bolag som erbjuder bast villkor
och service.



Under 2016 foreslas forandringar i den statliga insatt-
ningsgarantin som vara sparkunder omfattas av. Det
hogsta ersattningsbeloppet hojs (till 950 KSEK) och ett
hogre belopp kan garanteras for det som kallas sarskilda
livshandelser, exempelvis forsaljning av bostad. Den
utokade garantin bidrar till 6kad tydlighet och trygghet
for vara sparkunder.

7
Att vi kan vaxa lonsamt aven pa en lagrante-
marknad har vi redan visat. Nu ska vi ta
- . . /4
tillvaxten till nasta niva.

Sedan atta ar tillbaka kan vi erbjuda lanekunderna
laneskydd. Forsakringen kan tacka dina ménatliga
lanekostnader och kan l6sa hela lanet vid dodsfall. Det
kanns tryggt att erbjuda en forsakring som mojliggor
att man kan betala l&nekostnaderna om man blir
arbetslos eller inte kan arbeta, p. g. a. sjukdom eller
olycksfallsskada.

10
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Det laga rantelaget lar besta under en tid. For
SevenDay innebar detta ett fortsatt fokus pa det vi

ar bra pa — produkter inom sparande och Ian, dar vi
attraherar fler kunder — framst fran storbankerna. Det
gor vi genom en attraktiv prissattning samt en hog
tillganglighet. Redan idag ger var tekniska plattform
oss fordelar, att effektivt och framgéangsrikt hantera
vara tjanster. Att ha en flexibel plattform ar en stor
fordel nar marknadsutvecklingen gér snabbt. Det ar
viktigt att systemstodet fungerar for att kunna hjalpa
alla vara nya och befintliga kunder, for att bibehalla den
héga kundndjdheten. Vi ska aven fortsatta att utveckla
samarbetet med laneférmedlarna samt dka kanne-
domen om varumarke och erbjudanden. Att vi kan véxa
|onsamt aven pa en lagrantemarknad har vi redan visat.
Nu ska vi ta tillvaxten till nasta niva. Och liksom tidigare
bygger framgéngarna pa hog kreditkvalitet, intern
effektivitet och riktigt bra kundservice.

Moo o

Magnus Beer
Vd, SevenDay Finans AB



SEVENDAY® FINANS AB

VERKSAMHETEN I SAMMANDRAG 2015

Fortsatt lonsam tillvaxt

SevenDay tar sikte pa en fortsatt hog och I6nsam tillvaxt. Vi attraherar fler kunder
genom att lyfta fram vara konkurrenskraftiga produkter och var hoga service inom
sparande och lan.

Tillvaxt — dkande volymer
Tillvaxtarbetet ska gora att vi inom tre ar har...
* en inldning som dverstiger sju miljarder kronor
* en utldning som dverstiger sex miljarder kronor.
 0kat marknadsandelen inom utlaning fran

4 till 6ver 6 procent.
* Okat antalet lanekunder fran 40 000 till 60 000.
* Okat antalet sparkunder fran 20 000 till 35 000.

Vi ska fortsatta att vaxa. Storst potential ser vi bland
dem som idag ar kunder hos storbankerna, men som
vill hitta mer konkurrenskraftiga alternativ inom spa-
rande och Ian. Tillvaxten ska vara fortsatt [onsam och
baseras pa trygghet, ansvar och sakerhet, det vill saga
de egenskaper som gjort SevenDay framgangsrikt.

Marknadsfoéring — bade digital och
analog tillvaxt

SevenDay har idag drygt 60 000 kunder. Vi vill na
ut till annu fler kunder och erbjuda bra villkor inom
sparande och lan. Vi fortsatter att fokusera pa att
vara specialister inom kontosparande och privatlan.
Var marknadskommunikation ar enkel, tydlig och
slagkraftigt for att tranga igenom mediebruset och
na fram till kunderna. Var strategi ar att ta till vara
analyser som vagleder oss i att méta kunderna pa
ratt satt och i ratt sammanhang. Malsattningen ar att
de ser SevenDays tjanster som ett komplement till
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deras nuvarande bank. Vi ska fortsatta att synas bade
digitalt och analogt och med hjalp av analyser utveckla
kostnadseffektiva kanalkombinationer. Dessutom ska
vi vidareutveckla vart framgangsrika samarbete med
laneformedlare.

Férutom fordelaktiga spar- och lAneméjligheter
erbjuds vara befintliga kunder aven nyheter, intervjuer
och annan lénande information, som ska hjalpa till att
forbattra deras vardagsekonomi.

Effektivitet — mer tid f6r kundkontakter
Vi hanterar vara produkter pa ett effektivt satt, bland
annat med hjalp av IT-l6sningar som ar skraddarsydda
for att optimera processer och rutiner. Aven organisa-
tion, bemanning och kompetens ar anpassad pa ett
satt som gor hanteringen sa smidig och rationell som
mojligt. Genom att vara effektiva kan vi erbjuda kon-
kurrenskraftiga priser inom sparande och lan. Vi frigor
tid som kan anvandas for att utveckla vara relationer
med kunderna.

Redan idag ar effektiviteten hog. Vart K/I-tal - som
mater kostnader i forhallande till intakter - fortsatter
att sjunka. Samtidigt 6kar utlaningen per anstalld. Vara
effektiva processer och enkla, 6verskadliga produkter-
bjudande bidrar till denna volymokning. Det gor ocksa
SevenDays varderingar, som innebar att effektiv hante-
ring alltid kombineras med ett brett ansvarstagande.
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Med sikte pa hog kundnojdhet

Att tillvaxten inom SevenDay var stark 2015 marks
ocksa i arbetet vid vart Kundcenter. Intresset for
erbjudandena Okar. Det gor att vi hanterar drygt 30
procent flera kundsamtal per dag jamfért med for ett
ar sedan.

- En av styrkorna ar att vara medarbetare ar spe-
cialister inom vara omraden, alltsa att de har en bred
kompetens inom lan och sparande. Det gor att vi kan
fatta besluten nara kund, vilket ar viktigt, sager

Thorbjérn Jansson, som ar SevenDays kundcenterchef.

— Vi forsoker alltid se over och effektivisera
rutinerna. Det sdkrar att exempelvis processen med
ett lanearende blir enkel och smidig, men samtidigt
tryggt for kunden, fortsatter han.

Drygt 20 personer arbetar med kundservice, krav-
hantering och administration. Av dessa ar halften nu
fokuserade pa att dagligen och pa basta satt hantera
kundernas fragor och onskemal.

- Under 2015 har det genomforts forandringar,
vilket gjort att servicen ar annu battre konstaterar
Thorbjorn Jansson. Arbetsuppgifterna har blivit mer
specialiserade. Det gor att vi presterar battre
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gentemot kunderna. Dessutom underlattas vart
interna arbete med informationsspridning, uppféljning
och kontroll.

Kundservicen mats pa manadsbasis. Det sker
automatiskt via en enkat som besvaras via telefon
nar samtalet ar avslutat. Flera hundra matningar gors
varje manad.

— Vi foljer upp hur engagerade vi ar, hur duktiga vi
ar pa att ge information till kunderna, férmagan att
klara ut arenden samt hur nojda kunderna generellt ar,
berattar Thorbjorn Jansson.

Resultaten sammanstalls I6pande och anvands i
forbattringsarbetet. Dessutom kan SevenDay jamféra
sitt resultat med 6vriga foretag inom bank och finans.

— Och har ligger vi bra till. Vart samlade nojdhets-
index ar 91% medan genomsnittet for branschen ar
87%. Det ar ocksa i linje med ambitionen att Seven-
Day alltid ska na en hogre kundnéjdhet an branschen
i ovrigt.
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Bra ranta fran forsta kronan

Sparkonton hos SevenDay ar avgiftsfria, erbjuder en attraktiv ranta och ger darfor
ett konkurrenskraftig sparande. Vi riktar oss i forsta hand till privatpersoner som far

ett tryggt sparande med fria uttag.

Vi erbjuder en bra sparranta och flera olika spar-
former som gor det enkelt for kunden att valja det
alternativ som passar bast. Alla villkor redovisas pa
ett tydligt satt och redan fran forsta kronan ger vart
sparande en av marknadens hogsta sparrantor. Oav-
sett hur kunderna sparar hos oss kan de kostnadsfritt
ta ut sin intjanade ranta varje manad.

Kunderna kan satta in upp till 1 000 000 kronor hos
SevenDay. Vara privatkunder valjer sjalva vilken typ av
konto de vill ha. Vi erbjuder konton med rorlig ranta
och helt fria uttag och konto med fast ranta. For alla
sparformer utbetalas rantan och satts in pa kontot
varje manad.

Marknadsandel - sparande (procent)
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Trygghet och service

Samtliga sparkonton omfattas av den statliga insatt-
ningsgarantin. Privatkunderna kan anvanda e-tjansten
"Mina sidor” for att se dver insattningar, ranteutbe-
talningar eller uttag. Kundcentret ar 6ppet tio timmar
varje vardag och har nas vara medarbetare enkelt
via telefon och e-post. Under 2015 utsags SevenDay
Sparkonto till "Arets konto” av tidningen Privata Affarer.
Vi prisades bland annat for vara formanliga villkor
samt for var kundservice och smidiga hantering.

Arets Konto 2015

Vi ar stolta 6ver att vi har fatt utmarkelsen Arets Konto.
Vért sparkonto har uppméarksammats och belonats for
att vi 6ver tid har attraktiva villkor for vara kunder.

Privata
Affirer

ARETS

KONTO

2015
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Formanliga privatlan
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SevenDay ar specialister pa privatlan. Kunderna lanar pengar hos oss utan sakerhet,
framst for att finansiera sallankopsvaror eller for att konsolidera befintliga lan och
krediter. Vi erbjuder bra villkor och en laneskyddsforsakring som gor det tryggt att

lana hos oss.

SevenDay erbjuder privatldn. Genom privatlanen kan
kunderna lana mellan 10 000 - 300 000 kronor utan
sakerhet. Prissattningen ar individuell och baseras pa
kundens ekonomiska forutsattningar. Vi vander oss
framst till kunder med god, stabil ekonomi samt hog
aterbetalningsformaga. Denna inriktning banar vag for
en hog kreditkvalitet.

SevenDay tar ett omfattande ansvar i kreditgivningen.
Vi har utvecklat egna scorekort som ger precision i
kredithanteringsprocessen och gor riskbedomning-
arna traffsakra. Under 2015 dkade utldningen med
drygt 40 procent. Det bekraftar att vara produkter ar
konkurrenskraftiga. SevenDay Billan passar kopare av
bade nya och begagnade bilar och ar ett konkurrens-
kraftigt alternativ till traditionell avbetalning.

Marknadsandel 2011 - 2015 (procent)
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Attraktivt totalpris, omfattande trygghet
Vi lamnar en prisgaranti pa privatlan. Om kunden
erbjuds och beviljas ett battre totalpris an hos oss
garanterar vi ett lagre pris. Dessutom har vi SevenDay
laneskydd, férsakringen kan tacka dina manatliga
lanekostnader och kan I6sa hela lanet vid dodsfall.
En trygghet for efterlevande och om man blir arbetslos
eller inte kan arbeta, p. g. a. sjukdom eller olycks-
fallsskada.

Vi erbjuder kunderna betalningsfri manad, som kan
utnyttjas tre ganger under en period av tolv manader.
Det gér aven att utoka befintliga 1dn hos oss upp till
300 000 kronor. En sadan tillaggslaneansékan — och
alla andra arenden — hanterar enklast via e-tjansten
"Mina sidor” eller genom vért Kundcenter.
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Flerarsoversikt
Rantenetto 188 174 172 172 153
Ovriga intakter 28 24 25 23 19
Rorelsens intakter 216 198 197 195 172
Personalkostnader 25 22 22 20 21
Ovriga kostnader -61 -60 -59 -56 -49
Avskrivningar -4 -6 9 -14 -13
Resultat fore kreditforluster 126 110 107 105 89
Kreditforluster netto -32 -6 -16 -55 -14
Arets resultat fore boksluts-
dispositioner och skatt 94 104 91 50 75
Belaningsbara statsskuldforbindelser m.m. 50 30 - - -
Utlaning till kreditinstitut 568 893 1173 1006 1064
Utlaning till allmanheten 4702 3326 2961 2625 2199
Ovriga tillgangar 17 10 18 28 37
Tillgangar 5 337 4 259 4152 3659 3 300
Inlaning fran allmanheten 4718 3751 3707 3305 2994
Ovriga skulder 23 25 43 14 17
Efterstallda skulder 85 45 45 45 45
Justerat eget kapital 511 438 357 295 244
Skulder och eget kapital 5 337 4 259 4152 3659 3 300
Avkastning pa eget kapital % 15,4 20,3 19,1 18,6 29,6
Avkastning pa totala tillgangar % 1,52 1,92 1,60 1,44 2,06
Placeringsmarginal % 4,05 5,46 4,38 4,83 5,23
K/l tal 0,42 0,45 0,46 0,46 0,49
Kreditforlustniva % 0,81 0,19 0,50 2,70 0,70
Karnprimarkapitalrelation % 12,7 14,3 12,9 12,3 12,2
Primarkapitalrelation % 12,7 14,3 12,9 12,3 12,2
Kapitaltackningsgrad 14,7 15,5 14,2 13,1 13,0
Lividitetsreserv % 13,1 24.6 31,6 30,4 35,5
Bruttosoliditet % 9,2 10,0 8,5 8,0 7,3
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Resultatrakning
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Ranteintakter 245 391 257 907
Rantekostnader -57 202 -84 280
Réntenetto 188 189 173 627
Ovriga rorelseintakter 27 757 23869
Rorelsens intdkter 215 946 197 496
Allmanna administrationskostnader -80 156 -64 972
Av- och nedskrivningar av materiella och

immateriella anlaggningstillgangar -3505 -6 432
Ovriga rorelsekostnader -6 332 -16 591
Resultat fore kreditforluster 125 953 109 501
Kreditforluster netto -32 365 -5 860
Rorelseresultat 93 588 103 641
Skatt pa arets resultat 20633 22 842
Arets resultat 72 955 80 799
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Balansrakning

Tillgangar

Belaningsbara statsskuldforbindelser m.m. 50 060 29998
Utlaning till kreditinstitut 567 702 892 562
Utlaning till allméanheten 4701 572 3326 390
Immateriella anlaggningstillgangar 1493 4379
Materiella tillgéngar 4871 1483
Ovriga tillgangar 7546 -
Forutbetalda kostnader och upplupna intakter 3235 4500
Summa tiligangar 5 336 479 4 259 312

Skulder och eget kapital

Inléning frén allmanheten 4718 275 3751221
Ovriga skulder 10 590 16 332
Upplupna kostnader och forutbetalda intakter 11 929 9028
Efterstallda skulder 85000 45 000
Summa skulder 4 825 794 3 821 581
Eget kapital

Bundet eget kapital

Aktiekapital (antal aktier 6.688) 50 000 50 000
Summa bundet eget kapital 50 000 50 000
Fritt eget kapital

Overkursfond 37 506 37 506
Balanserat resultat 350 224 269 426
Arets resultat 72 955 80 799
Summa fritt eget kapital 460 685 387731
Summa eget kapital 510 685 437 731
Summa skulder och eget kapital 5 336 479 4 259 312
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Ledning

Thorbjorn Jansson Magnus Beer Sara Bergstrom Carl-Ake Nilson Ina Einars
Kundcenterchef vd Chef kredithandlaggare Kreditchef Marknads- och
bitr. administrativ chef bitr. kreditchef Forsaljningschef
Christopher Andersson Greger Fellin Eric Isaksson
IT-chef vVd, Administrativ chef Ekonomichef
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